


MAXIMIZACIÓN
 DE

 VENTAS



SERVICIO



Objetivo: 
Ordenar, organizar y planificar

 la estrategia de ventas del 
consultorio o centro.

Duración del proyecto: 
 3 meses



¿Qué
lograrás?

Aumentar las ventas 
mensuales de tu
 empresa

Fidelizar a tus clientes
y venderles más 
servicios

Desarrollar nuevos 
productos y
paquetes

Establecer 
promociones anuales

Desarrollar speechs 
y guiones de ventas

Conocer como mejorar la 
experiencia 
de tus pacientes

Desarrollar bases de dato 
de clientes y
leads



DESCRIPCIÓN 
DEL 

CURSO



DESCRIPCIÓN

DEL

CURSO

Levantamiento de información de 
empresa y servicios 

Análisis y diagnóstico de ventas 
actuales

Secret shopper

Desarrollo de guía de servicios

Desarrollo de nuevos productos 

Definición de tipos de clientes y 
categoría para beneficios 

Definición de beneficios 



DESCRIPCIÓN

DEL

CURSO

Estrategia de promociones

Pauta

Estrategia de fidelización: como 
venderle más al paciente captado 

Estrategia de comunicación

Acciones a ejecutar

Recomendaciones

Gant promos 
offline y online

Base de
Datos

Seguimiento 
Recordatorios
 Re-contacto 
Promoción 

Trucos

Speech de ventas
 y seguimiento

 para cada 
escenario 

Contratación de 
nuevo personal, 

etc.



ETAPAS
DEL

SERVICIO



LEVANTAMIENTO DE 
INFORMACIÓN 

ANÁLISIS Y 
DIAGNOSTICO

DESARROLLO DE 
NUEVOS SERVICIOS

ESTRATEGIA DE 
PROMOCIONES

ESTRATEGIA 
DE VENTAS



EQUIPO A 
CARGO



DIRECTORA DE LA AGENCIA

DIRECTOR DE PROYECTOS

DUPLA CREATIVA

JEFE DE ESTRATEGIA DE VENTAS

SECRET SHOPPER

ASISTENTE DE CUENTAS



PRECIO



 ESTRATEGIA DE MARCA

SOLO PARA CLIENTES DOCTOCLIQ
20% DSCTO



1. EL PAGO ES ADELANTADO Y NO INCLUYE IMPUESTOS. 

2. EL PRECIO NO INCLUYE PAGOS DE PAUTA A NINGUNA PLATAFORMA.

3. EL PRECIO NO INCLUYE PAGO DE LOCACIÓN, ARTÍCULOS DE PRODUCCIÓN, 

VESTUARIO, MAQUILLAJE Y/O ACTORES PARA LOS VIDEOS.

4. EL PRECIO NO INCLUYE PAGOS A INFLUENCERS PARA CAMPAÑAS

5. EL PRECIO NO INCLUYE PAGOS DE MOVILIDAD PARA GRABACIONES FUERA 

DE LIMA.

6. ESTE SERVICIO NO INCLUYE LA RESPUESTA DE MENSAJES O 

AGENDAMIENTO DE CITAS.

7. LA AGENCIA NO SE RESPONSABILIZA POR LAS VENTAS DE LA EMPRESA.

    

CLÁUSULAS



DATOS DE LA 
EMPRESA

RAZÓN SOCIAL: EXCELSIOR MARKETING SAC
RUC: 20602250165 

NÚMERO DE CUENTA: CUENTA CORRIENTE BBVA
001108760100016978

CCI 01187600010001697807
CUENTA DE DETRACCIÓN:    

BANCO DE LA NACIÓN  00003226131



¡GRACIAS!


